
Тезисы  для написания текстов в блогах

Рабы дорогой связи 

По городу  в самых людных и проходимых местах появляются прогуливающиеся группы «заключенных». Это шествие небольшой группки людей, одетых в полосатые тюремные рубахи, они скованы цепью и наручниками, рты всех заключенных заклеены черным скотчем (грим, лента). У всех заключенных нашивки с надписью «Раб дорогих разговоров» или «Раб дорогой мобильной связи». Группу заключенных сопровождают погонщики в костюмах телефонов с кнутами в руках. При попытках прохожих вступить в контакт с заключенными, погонщики отгоняют желающих. Процессия фотографируется.  Размещение в блогах  проходит  без указания о какой компании идет речь. Пост носит провокационный характер и стимулирует слухи  о недовольстве населения тарифами, о возможном выходе оператора с низкими тарифами. 

Сборщики подписей

Параллельно с запуском процессий «Рабов связи», на улицы города выходят сборщики подписей в пользу появления нового оператора.  Они одеты в униформу, собирают 2, 5 - 3 тысячи подписей, что соответствует    0,5% 

населения города. Данные голосующих используются в  дальнейшей рассылке приглашений. Работа сборщиков освещается в блогах как продолжение интриги.

2. Клетки.

 На просматриваемых площадках города в течение нескольких дней жители города Кирова смогут стать зрителями  действия, где в установленных клетках будут находится  «заключенные»  в оранжевых робах по два человека. Сидя на табуретах и поглощая оставленную им еду из алюминиевой посуды,  заключенные могут исполнять песни, играя  на гитаре, беседовать между собой... На любые вопросы зрителей «Зеки»  будут давать односложные ответы типа «мы не знаем, как надолго нас здесь оставили...», «привезли, закрыли...», «нам никто ничего не объяснял...» без упоминания бренда. Акция освещается в блогах как продолжение интриги.

3.

Стикер-акция

Перед «Похоронами» по городу расклеиваются стикеры: «Все на похороны дорогой связи», с указанием места старта процессии и ссылкой на сайт. 

      Похороны дорогой связи 

Данное мероприятие носит провокационный характер и направлено на резкое повышение интереса к проблеме связи. Характер акции - юмористический, гротескный. Похороны – это апофеоз ПРЕ-тизинговых мероприятий, его кульминация. Перед началом акции в СМИ появляются объявления, стилизованные под некролог,  выражающие глубокую скорбь о безвременной кончине «нашей дорогой связи». 

Суть акции: процессия горожан, одетых в черное, движется по центральным улицам города. На носилках четверо несут стилизованный гроб, украшенный надписью – дорогая мобильная связь. Рядом идут представители от различных социальных слоев города, в руках у них венки с надписями: «Дорогой мобильной связи от студентов», «Дорогой мобильной связи от интеллигенции» и т.д Все представители одеты соответственно своему положению. Например, студент-ботаник в коротких штанишках  и круглых очках.  Город и горожане прощаются с дорогой (идет двойная смысловая, лингвистическая игра)  «любимой связью. Процессию до места похорон сопровождает оркестр, к ней могут присоединятся все желающие. По прибытию  на место похорон (невдалеке от городской черты), ориентировочно заречный парк, район песчаного пляжа, начинается панихида. Горожане прощаются с дорогой мобильной связью. Пастор произносит речь примерно следующего контекста: «Сегодня мы прощаемся с нашей дорогой мобильной связью….. Столько лет мы жили с ней вместе, высоко ценили дорогую связь и т.д.» Речь пастора прерывают возмущенные крики горожан из толпы (это обязательно снимается): -«Да в гробу я видел (мы видели) вашу дорогую связь!» Выступают скорбящие слои населения, укладывают  венки, расправляют ленточки.  Все мероприятие пронизано духом гротескового юмора. 

На сайте выкладывается подробный репортаж, идет бурное обсуждение в блогах. 

5.

Камень. Придавленные дорогой связью

В самых оживленных местах города одновременно проходит акция «Давят высокие цены». Суть акции: на стилизованном помосте лежит человек с мобильным телефоном в руке, на него сверху водружен огромный камень с надписью: «Давят высокие цены на мобильную связь».  Рядом – ходят промоутеры, они либо собирают подписи в защиту от высоких тарифов, либо раздают промо-материалы ТЕЛЕ2 (приглашение на ивент, приглашение к подключению – обсуждается). 

Эта акция также снимается, выкладывается на сайт, в блоги и показывается по ТВ в новостных блоках. 

Возможна такая дополнительная опция к промо: 

любой желающий может сам на себе ощутить давление высоких цен на мобильную связь.  Ему предлагается лечь вместо актера и сфотографироваться под грузом цен. Цель: как можно большее количество вовлечь в игровую ситуацию, стимулировать интерактив, фото и обсуждение. 

      Флаеринг 

Промоутеры распространяют рядом с камнями листовки с рекламной информацией ТЕЛЕ2. Они могут содержать призыв к подключению, провокационную часть. «Теперь вы будете платить нам», «Не надоело много платить?» и т.д. Содержание флаера обсуждается и связывается с тарифными предложениями к выходу оператора. 

6.

Стикер-акция «С днем рожденья, Недорогая!» 

Стикер-акция начинается параллельно с «Рождением ТЕЛЕ2».  За ночь весь город обклеен стикерами с надписью «С днем рождения, НЕДОРОГАЯ!» (игра слов, разрыв шаблона при помощи семантического парадокса). Параллельно начинается акция с беременными девушками. 

Рождение ТЕЛЕ2 

Данная акция направлена на создание провокационной ситуации, привлекающей внимание населения к появлению недорогой связи. Акция начинается с расклейки стикеров « С днем рождения, НЕДОРОГАЯ!» + логотип ТЕЛЕ2. 

Затем в людных местах города появляются группы беременных девушек, у которых на платьях написано: «Скоро буду, ТЕЛЕ2». Они передвигаются группами по 10 человек в течение 7 дней. В специальных сумках у девушек презервативы, на которых нанесена информация с призывом: «Защита (Защищайся) от дорогой связи!» + лого ТЕЛЕ2.  Задача промоутеров – как можно больше охватить город (10000 презервативов)

Последние 2 дня – в действие включаются «скорая помощь» и 2 врача с носилками. Начинается  собственно «Рождение ТЕЛЕ2».  Одной из женщин становится плохо, она начинает рожать. Ее подруга подбегает к ней, поддерживает ее. Все окружающие начинают звонить, вызывать скорую. Появляется машина скорой, из нее выбегают 2 врача с носилками, уносят девушку. Через несколько минут из машины раздается плачь новорожденного, и из машины вылетает 20-30 шариков с логотипом ТЕЛЕ2. . Промо-группа перемещается в другое место, сценарий повторяется. Планируется 15 актов рождения, 7-8 в день.

Процессия беременных снимается, распространяется в блогах, выкладывается на сайт. Идет провокация: что дальше? Чем закончиться этот поход беременных? Затем СМИ снимают процесс рождения, спрашивают мнение горожан о появлении недорогой связи.  

Два дня, в период которых будет происходить рождение «Теле-2» в блогах  должна раскрываться информация о появлении новой сотовой связи в городе., отражающая восхищение проведенными акциями и неприкрытой радость в связи с появлением нового оператора.

Текст  для сайта теле2

1. Кризис... Уже надоело слышать это слово, тем более сейчас, чего не коснешься, везде ОН! А ведь кто-то вообще не ощущает на себе его действие и, наоборот, богатеет на чужом горе. А в это время мы — бедные студенты, в какой-то степени маргиналы, у которых итак хватает денег только на самое необходимое, должны отказываться от одной из самых необходимых вещей в жизни — общения. Или уж точно его сокращать. Я говорю о мобильных переговорах, которые уже не так доступны из-за монополии всех известных операторов. Они утверждают о дешевизне своих услуг, а на самом деле мобильная связь стала роскошью для многих. Общение — это право, а не привилегия! Надоело наблюдать, как кто-то наживается за счет других. Хватит платить так дорого за воздух! Нужно добиваться справедливости! Пора действовать! Начать борьбу за свои права и справедливость вы можете начать уже сейчас на нашем сайте: приглашайте единомышленников, делитесь мыслями и новостями по поводу темы мобильной несправедливости, выкладывайте фото и видео. Настоящая власть за свои права — это информация и сплоченная команда! Вместе мы сможем добиться справедливости!!!
2. К черту кризис! Его придумали монополисты, чтобы выжать из нас последние деньги и силы! Сейчас наглость этих жадных паразитов не знает границ! Скоро мы должны будем покупать воздух, чтобы дать им в очередной раз обогатиться. А ведь мобильную связь тоже можно назвать воздухом. Почему мы должны втридорога платить за общение?! Чтобы дать им шанс купить очередную виллу для собак? 
 ОБЩЕНИЕ ДОЛЖНО БЫТЬ ДОСТУПНО! ЭТО ПРАВО, А НЕ ПРИВИЛЕГИЯ! ДОЛОЙ ДОРОГУЮ СВЯЗЬ И ВСЕХ ПАРАЗИТОВ!
На нашем сайте ты сможешь начать борьбу за справедливость и найти единомышленников, чтобы отстоять свои права. Власть – это информация и сплоченная команда. Вместе мы сможем добиться справедливости!!!
Голосование:
1. Как вы будете бороться с дорогой мобильной связью?
- объявлю забастовку монополистам-буржуям и прекращу разговоры
- оскверню их офисы
- взломаю их счет в банке
- буду действовать через ФАС и государство
- создам свою сотовую связь
- перееду в другую страну, где ценят права людей

- встречу паразитов в темном переулке

2.                             Как вы относитесь к дорогой мобильной связи?

- обожаю её, ведь мне деньги девать некуда

- очень люблю её любить, а она любит меня любить еще больше

- мне без разницы: телефон все равно в ломбарде

- мне тоже без разницы: я анархо-примитивист, отказ от дорогих и ненужных вещей – мой протест капиталистам

- я на грани нервного срыва из-за этого

- я хочу убить её и всех, кто её обеспечивает

- меня всё устраивает, я достаточно зарабатываю
Конкурс 

№1

Значит так. Недавно я ездил в соседний регион (в карелию и нижний новнгород) и как следствие естественно находился в роуминге. Хотя тарифная политика оператора М. На звонки внутри сети меня в целом устраивает, однако роуминг стоит непомерно дорого. 4 рубля за смс в соседнюю область! Также, не совсем ясно обоснование взятия роуминга у обеих сторон при звонке с сис карты одного региона на сим карту того же региона при нахождении абонентов в разных областях. Что хотелось бы отметить -- программы по укрупнению регионов и объединению их в единые безроуминговые зоны это хорошо, поэтому я надеюсь на поевление бесплатного роуминга от кирова до москвы. (на всю европейскую часть россии в идеале). Жалко ноут с инетом не было, а то бы можно было в скайпе сидеть дешево, правда не особо удобно.

№2

Поддерживаю. Деньги с этими обдиральшиками, как в трубу улетают, раз позвонил и снова плати . Все это огромная финансовая пирамида, как в 90-х, МММ там всякие и прочая херота. Только уже все легально. А мы как зомби-роботы только и думаем как бы пополнить свой счет. Эти буржуи танцуют на наших горбах, не дадим обкрадывать себя!!! Предлагаю, во-первых перейти на скайп, во вторых ломать эти гребаные аппараты для передачи наших кровных в кармани буржуев.

№3

ну парни чо вы как дети
скайп ебанись какой дешевый
такой дешевый что европейские холдинги не ставят обычные телефоны в офисы и не оплачивают мобильники служащим
ввиду кризиса и повсеместной экономии многие перешли на скайп за минимизацией издержек на связь
обвинить в демпинге скайпистов официально не могут,т.к. другой протокол связи другой, не пересекающийся с 3ями гуру мобильной связи российской. 
поэтому единственный выход обвинить в прямой угрозе государству, ввиду отсутствия контроля над СОРМ. хуйня полная.
щас скайпу скажут повысить тарифы, либо индексироваться захотят через скайп. то есть либо перекупят либо повясят тарификацию территориальную.
Будм звонить задорага.
Ничо у них не получится короче особеннава) обычные блядские рыночные терки

№4 

Да уж!!!)))  Сломать аппараты это уж совсем протест какой-то…Садится придется если засекут)))Ну можно кто больше сломает больше всех тому ожерелье из симок)))А кто сделает ожерелье из симок, ну тому мешок лука пусть перебирает целый год))))))

№5

смута гредет

№6

Все трете об Опсосах(ОПераторах СОтовой Связи) давно пора эти симки выкинуть, ну или как в посте выше собраться и сделать ожерелье из симок и подарить директору одного из опсосов, а другим пусть завидно будет и они друг друга задушат))))

№7

+стопицот к посту предъидушему!

№8 Не дадим дурить простых жителей планеты земля, уничтожЫм негодных нам владельцев сотовых связей, миллионы рабочих сильнее миллионеров, жги симки, ешь их с молоком, огурцы соли с добавлением симкарт, не ешь мороженое симка, не носи шарфы полосатые. Операторы дурят рабочий класс!

№8

Задумайтесь, часто-ли вы оказывались в таких ситуациях: застряли в пробке, опаздывая на встречу, у вас кардинально меняются планы на день, вы задержались на работе. При этом вам необходимо предупредить своих близких, друзей, партнеров. Сейчас в этом нет ни каких проблем. Взял трубку- написал или позвонил. Делая звонок в экстримальной ситуации, редко задумываешься над стоимостью звонка. Впрочем это крайность. Ведь в повседневной жизни человек не может отказаться от общения. Человек социальное существо. Он испытывает такую же потребность в общении, как пище, воде. В век развития телекоммуникаций рынок мобильной связи стал «золотой жилой», клондайком, сказочной страной Эльдорадо. Это рынок сверх прибыли. Приоритет индустрии связи стоит не в сближении людей, как об этом мечтали Герц, Морзе, Попов, а в обогащении магнатов связи.

№9

Даже не анализируя тарифную сетку, предлагаемую операторами «большой тройки», а просто взглянув на прибыль одной из компаний(http://www.itpedia.ru/index.php/МТС выручка – $10,2 млрд, чистая прибыль – $1,93 млрд) У меня, как у пользователя связи возникает профанский вопрос:»Почему мобильная связь дорогая и продолжает дорожать? Почему титаны рынка связи имеют возможность получать неразумно гигантскую прибыль?»Как такое возможно? Ведь при существовании здоровой конкуренции не возможно получение сверх дохода. Единственный ответ, которым я могу объяснить такую ситуацию это то, что никакой конкуренции нет! Есть только гигантская монополия и сговор операторов  «большой тройки».

Огромные цены на связь никак не приемлимы для самой большой страны мира. Не будем далеко ходить за примером. Сейчас начало сентября. Вчерашние абитуриенты разъехались по городам. Большинство живет в еще малознакомом городе. Естественно, что родители  беспокоясь чаще звонят своим чадам. Новоиспеченые студенты скучают по близким и по возможности стараются с ними связаться. А для магнатов- это лишь часть растущего капитала. 

Контент  для  одноклассников ! 

В целях поддержки пре-тизинговых мероприятий и привлечения посетителей на сайт www.dorogoysvyazi.net предлагаем создать контент сообщества в одноклассниках

на странице одного из активных пользователей из сотрудников агентства. Назначить модератора. 

Задача сообщества -  привлечение как можно больше людей на проводимые  

BTL-мероприятия, развитие толков и слухов,  вызов интереса к сайту www.dorogoisvyazi.net
Контент:

Аватар группы (фото)

Название группы: (название)

Информация о том, что это за группа и для чего она создана

Форум:

1. Интересные факты: цифры, история

2. Опрос

3. др. интересные темы по данной теме

· Фотоальбомы: (фотографии по данной теме)

· Новости: (новости по предстоящим мероприятиям, др. новости, имеющие отношение к мероприятиям и способные вызвать бурное обсуждение в форумах темы)

Задачи модератора: 

· Размещать новости и темы  в сообществе

· Приглашать участников сайта (соответствующую целевую аудиторию города Кирова) вступить в сообщество. В день — не менее 50 приглашений.

· Контролировать общение в сообществе,  удалять несоответствующую контенту информацию.

· Поддерживать диалоги в форуме, указывать ссылку на сайт www.dorogoysvyazi.net   с целью предоставления расширенного ответа на поставленный ранее вопрос.

